
 

Wir sind eine mittelständische, baustoffproduzierende Unternehmensgruppe im norddeutschen Raum. An drei 

Standorten produzieren und vertreiben wir unsere Kalksandstein- und Porenbetonprodukte über den Baustoffhandel. 

Absolute Kundenorientierung und Flexibilität sind die Unternehmensansprüche. 

Wir suchen zur Verstärkung unseres Teams am Standort Parchim zum nächstmöglichen Termin einen 
  

   Vertriebsmitarbeiter  (m/w/d)  im Innendienst  (Vollzeit) 
 
Ihre Aufgaben: 

• Telefonischer Kundenkontakt  
• Auftragsannahme und -erstellung 
• Unterstützung des Außendienstmitarbeiters 
• Vertretung in den Bereichen Disposition, Versandvorbereitung und anderen Innendienstteams 
• Schnittstelle zwischen Kunden und allen internen Auftragsprozessen des Unternehmens 
• Reklamationsbearbeitung 
 

Ihr Profil: 
• abgeschlossene kaufmännische Ausbildung / vorzugsweise Industriekaufmann (m/w/d),  
  Groß- und   Außenhandelskaufmann (m/w/d) oder Speditionskaufmann (m/w/d) 
• mehrjährige Berufspraxis in vergleichbarer Funktion ist wünschenswert 
• Selbstständige strukturierte Arbeitsweise 
• Analytisches Denken, Teamfähigkeit, Zuverlässigkeit, Belastbarkeit und Durchsetzungsvermögen 
• Gute Office-Kenntnisse (Word, Excel, Outlook) 
• Erfahrungen in Microsoft Dynamic Navision sind von Vorteil 
 

Wir bieten Ihnen: 
• Ein zukunftsorientiertes Unternehmen mit flachen Hierarchien 
• Angenehmes teamorientiertes Arbeiten 
• Abwechslungsreiche und verantwortungsvolle Tätigkeiten 

  • Leistungsgerechte Entlohnung und attraktive Sozialleistungen 
 
Lernen Sie uns näher kennen und werden Sie Teil unseres Teams. 
Senden Sie ihre kompletten Bewerbungsunterlagen mit Angabe der Gehaltsvorstellung und dem 
frühestmöglichen Eintrittstermin per E-Mail an: jobs@hansasteine.de 
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